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SMART TUBULAR SOLUTIONS W’ vallourec

Al Sourcing
Challenge

Chamada aberta para startups que desenvolvam solucoes de Inteligéncia
Artificial para transformar Compras Estrategicas, MRO e servicos industriais.



CONTEXTO
Compramos muito e queremos automatizar nosso processo

A Vallourec administra anualmente um volume de compras da ordem de centenas de milhoes de euros. Embora 0s processos de
Compras Estrategicas tenham evoluido significativamente nos ultimos anos, muitas decisdes ainda sao baseadas em benchmarking
historico, no conhecimento individual dos compradores e na pressao competitiva entre fornecedores.

Nosso objetivo é transformar a area de Compras de uma atuacao
baseada em analises historicas para uma abordagem orientada por ONDE O DINHEIRO ESTA
inteligéncia econdmica preditiva.
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PROVOCACAO

- Quanto realmente custa para um fornecedor
produzir um item ou prestar um servico?

- Estamos negociando bem, ou estamos
comprando o escopo errado?

Sao as duas perguntas que o comprador ainda nao consegue responder com dados.
Esta chamada existe para resolvé-las.




O QUE ESTAMOS BUSCANDO

Seis desafios abertos

Sua proposta pode enderecar um desafio inteiro ou apenas um recorte especifico dele. O que avaliamos é evidéncia de que funciona.

@ Al Commodity Brain @ Should-Cost Engine @ Engenharia de Valor

Prever preco, disponibilidade e risco de
insumos criticos com 3 a 12 meses de
antecedéncia.

@ Source-to-Contract @ MRO Autonomo @ Autonomous Procurement

Da demanda a minuta: escopo, RFQ, Catalogo limpo, reposicao preditiva e Agentes executam o fluxo. O comprador
equalizacao e gestao de contratos. compra autdénoma de baixo risco. decide: aprovar, rejeitar ou ajustar.

Decompor o preco em custo real e revelar a Descobrir onde 0 escopo de servigos
margem antes da negociacao comecgar. industriais esta superdimensionado.




MATERIAS-PRIMAS E COMMODITIES

Al Commodity Brain

Como antecipar movimentos de preco, disponibilidade e risco de
fornecimento com 3 a 12 meses de antecedéncia? 5 0o /
- 0

O QUE A SOLUGCAO DEVE FAZER de reducao no spend total da

. . . , . - . categoria
« Correlacionar precos globais, clima, dados portuarios, movimentacao de navios, J

macroeconomia e geopolitica

« Recomendar quando comprar, quanto comprar, quando formar estoque e quando
postergar

EM RESUMO

- Alertar antecipadamente sobre risco de fornecimento por insumo, regiao e fornecedor Sucata metalica - Ferro gusa - Ligas

metalicas - Eletrodos de grafite -
Resinas de polipropileno e demais

. Simular cenarios com impacto financeiro estimado sobre o spend da categoria principais materias primas usadas na
siderurgia de modo geral.



COMPRAS ESTRATEGICAS E NEGOCIACAO

Should-Cost Engine

O preco ofertado é coerente com o que aquele item ou servico realmente custa

para o fornecedor? € 1 00 M +

O QUE A SOLUCAO DEVE FAZER

de spend anual enderecavel pelo
motor de custo

. Decompor preco em matéria-prima, energia, mao de obra, logistica, indiretos e margem
estimada

. Gerar o custo tedrico esperado e apontar o desvio frente a proposta recebida

. Negotiation Intelligence: histérico, capacidade do fornecedor, concentragdo de mercado e =M RESUMO

dependéncia O ChatGPT das Compras
Estratégicas: um copiloto que
responde quanto algo deveria custar.
Ferramenta preparada para atender
diversas categorias, tais como
Servicos, matéria-prima, logistica,
Capex, etc.

. Sugerir estratégia, argumentos, target price e sequéncia de concessoes



SERVICOS INDUSTRIAIS E MANUTENCAO

Engenharia de Valor em Servicos Industriais

Quais atividades, recursos ou requisitos podem ser simplificados sem impacto
em seguranca, qualidade ou performance? O e Scopo

certo

O QUE A SOLUCAO DEVE FAZER
Reduzir o que se compra, nao

- Cruzar contratos, historicos SAP, ordens de manutengao, produtividade e confiabilidade apenas o quanto se paga

- ldentificar redimensionamento de equipes e atividades de baixo valor agregado

EM RESUMO

« Revisar frequencias de inspecao e manutencao com base em evidencia Manutengo - Instrumentag&o -

Refratarios - Caldeiraria - Paradas
gerais - Facilities
. Aplicar drones, loT e monitoramento remoto onde ha ganho real



PROCESSO DE CONTRATACAO PONTA A PONTA

Source-to-Contract Inteligente

Como reduzir lead time e custo, mitigar risco e elevar governanca olhando o
processo de ponta a ponta?

Lead time

O QUE A SOLUCAO DEVE FAZER
da requisicao a assinatura, em
fracao do tempo atual

Transformar necessidade técnica em escopo comercial contratavel, completo e sem
ambiguidade

RFQ inteligente: criar, distribuir, cobrar respostas e consolidar propostas automaticamente

EM RESUMO

Equalizar propostas em PDF, Excel, Word ou e-mail — e revelar o que esta escondido

Requisicoes chegam incompletas.
nelas

Propostas chegam incomparaveis.
ObrigacoOes ficam enterradas.
- Gestao de contratos: clausulas, riscos, reajustes, multas, SLAs e obrigacdes sob

monitoramento



MRO, ESTOQUES E DADOS MESTRES

MRO Autonomo e Master Data

Como tornar as compras de MRO mais preditivas, autonomas e sem ruptura?

Zero

O QUE A SOLUCAO DEVE FAZER
ruptura em item critico de

. , . .. . . . : operacao
- Organizar o catalogo, eliminar duplicidades, classificar por criticidade e sugerir substitutos Peret

- Recomendar melhor fornecedor, melhor preco e melhor lote por criticidade, contrato e lead
time
EM RESUMO

. Comprar de forma auténoma itens de baixo valor e baixo risco, dentro de algcadas

trizad Alto volume, baixo valor unitario, alto
parametrizadas

impacto operacional. Integracao
nativa com ERP.

- Prever demanda e alertar risco de ruptura antes que ele aconteca



O EIXO DE MAIOR AMBICAO

Autonomous Procurement

Como orquestrar agentes ao longo de todo o fluxo, mantendo o comprador nos
pontos de decisdo?

O QUE A SOLUCAO DEVE FAZER

- Demanda criada — validacao — fornecedores = RFQ — cobranca — equalizacao — mapa
comparativo

- Sugestao de negociacao, preparacao de minuta e encaminhamento para aprovacao
humana

- Guardrails de politica: alcadas, segregacao de funcoes e categorias bloqueadas para
automacao

. Trilha de auditoria completa e explicabilidade de cada acao executada por agente

Human
in the loop

Aprovar - Rejeitar - Ajustar

EM RESUMO

N&o é delegar a contratacdo a IA. E
liberar o comprador do trabalho de
baixo valor agregado.



Por que participar?

- Contrato real E POC remunerada

A chamada existe para contratar. A POC bem-sucedida abre Prova de conceito paga, com escopo delimitado e critérios de
negociacao de contrato comercial para escala. sucesso acordados por escrito.

E Acesso a dados reais n Patrocinio executivo
Dados de compras, contratos, ordens de manutencao e ambiente Cada POC tem um patrocinador executivo e um gestor de projeto
de testes — nao um caso hipotético. designados pela companhia.

Escala global

Solucao validada tem potencial de extensao as demais plantas e
paises onde a Vallourec opera.




ELEGIBILIDADE E CRITERIOS

Quem pode participar e como avaliamos

REQUISITOS CRITERIOS DE AVALIAGCAO E PESOS

Aderéncia ao desafio

Pessoa juridica constituida e regular, nacional
ou estrangeira

Maturidade da solugao

Produto funcional demonstravel — propostas
apenas conceituais nao sao aceitas

Business case

Capacidade de executar a POCem 8 a 12
semanas, com equipe dedicada Viabilidade de integragéo

seguranca da informacao e compliance

Escalabilidade
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40% da avaliacao sera baseada na aderéncia ao
desafio e na maturidade da proposta. Solucoes ja
validadas na pratica serao mais valorizadas do que
iniciativas ainda nao comprovadas.



A JORNADA

Da inscricao ao contrato

Inscricao Avaliacao Demo Day POC remunerada Contrato e
escala
Preenchimento do Analise das propostas Pitch presencial, 8 a 12 semanas, com Resultado
formulario on-line com pela banca de arguicdo e sessio dados reais, comprovado abre
a proposta, business ) Suprimentos. ) técnica reservada com ) patrocinador executivo ~ ? negociacao para
case, evidencias de as areas. e critérios acordados. implantagao e
resultados e plano de Presencial em Belo expansao global.

POC. Horizonte.

Até 30/09 05 a 09/10 Novembro Q1-2027 Q2-2027




Traga sua proposta!

Priorizamos solucoes validadas na pratica, com demonstracao clara de resultados e
aderéncia ao nosso contexto.

INSCRICOES NO LINK: PRAZO FINAL
Al Sourcing_Challenge — Preencher o formulario 30 de Setembro de 2026
DEMO DAY DUVIDAS

05 a 09 de OQutubro - Belo Horizonte suprimentos.brasil@vallourec.com



https://forms.cloud.microsoft/e/MTUp0E4XUw
mailto:suprimentos.brasil@vallourec.com

www.vallourec.com
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